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Colombia tiene mas de 410,000 abogados
activos — la mayor densidad de abogados
por habitante del mundo. Ecuador completé
la implementacion del COGEP y el COIP hace
menos de una década. Ambos paises
migraron al sistema oral acusatorio —y la
mayoria de los abogados todavia litiga con
las herramientas del sistema anterior. EIDHI
construyo este programa para el litigante
que entiende que en un sistema oral, la
diferencia entre ganar y perder esta en la
sala.

Para abogados activos en Colombia y e
Ecuador que quieren convertir el dominio del ey
sistema oral en una ventaja competitivareal, ==
en mayor facturacion y en una reputacion '
gue genera clientes de alto valor de forma

sostenida.

TiTULOS CON VALIDEZ INTERNACIONAL
Todos los programas aprobados por el Gobierno de México

DOBLE TiTULO USA + MEXICO
Estatus + Prestigio
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Lo que vale el dominio del sistema oral
en Colombia y Ecuador

PERFIL DEL LITIGANTE

INGRESO MENSUAL (USD) — MERCADQO / MODALIDAD

Abogado en firma pequeia
sin especializacion oral

$800 - $1,500

Colombia [ Ecuador { Firma local

Litigante con posgrado en sistema oral
$2,000 - $4,500

Colombia [ Ecuador [ Firma mediana

Litigante especializado en casos penales de alto perfil
$4,000 - $10,000

Colombia / Ecuador f Casos complejos

Abogado litigante con practica propia consolidada
$5,000 - $20,000+

Independiente / Referencias corporativas

Abogado litigante con practica propia consolidada
$5,000 - $20,000+

Independiente [ Referencias corporativas

Defensor corporativo o asesor de litigacion estratégica
$8,000 - $30,000+

Empresas [ Multinacionales [ Arbitraje

El sistema oral no es solo una
reforma procesal — es un cambio
de mercado. En el sistema
escrito, la diferencia entre
abogados era dificil de ver. En el
sistema oral, la diferencia se ve
en sala, delante del juez y del
cliente. El abogado que domina
las técnicas del juicio oral obtiene
mejores resultados, cobra
honorarios mas altos, retiene
clientes y genera referidos. El
BLS de EE.UU. reporta que los
abogados especializados en
litigacion ganan entre 20% y 45%
mas que el promedio de la
profesion. En Colombia y
Ecuador, la dinamica es analoga:
la especializacion en litigacion
oral es el diferenciador mas claro
y mas rentable del mercado
juridico actual.

Fuentes: U.S. Bureau of Labor Statistics (BLS) — Lawyers OEWS 2024; Consejo Superior de la
Judicatura de Colombia; Ministerio del Interior de Ecuador; Glassdoor Legal Salary Reports 2025;
LinkedIn Legal Jobs Report 2024-2025
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El dato que pocos conocen:

Colombia tiene 786 abogados por cada 100,000 habitantes — la mayor
densidad del mundo. Con mas de 410,000 abogados en el mercado, la
unica forma de destacar no es ser otro abogado mas: es ser el litigante
que sabe ganar en sala. Esa competencia no se ensefia en la mayoria de
los programas de pregrado. Se desarrolla en programas especializados
como este — y el mercado la remunera de forma diferenciada.
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cPor qué el titulo de maestria marca la diferencia?

La mayoria de los abogados en Colombia y Ecuador aprendieron a litigar en
un sistema escrito — o en un sistema oral sin la formacidn técnica que el
nuevo sistema exige. El resultado es predecible: errores procedimentales,
interrogatorios improvisados, alegatos sin estructura narrativa y teorias del
caso construidas sobre la marcha. Este programa ensefa exactamente lo que
falta: las técnicas concretas que determinan el resultado de un juicio oral
desde el primer dia de audiencia hasta el ultimo argumento en sala.

Lo que cambia cuando terminas este programa:

e Construyes y presentas teorias del caso sdlidas que orientan cada decision

tactica en sala - : : -
» Dominas el interrogatorio directo y el contrainterrogatorio con precision

técnica demostrable .
* Produces alegatos de apertura y clausura que persuaden, no solo informan
* Manejas recursos, tutelas y amparos constitucionales en el sistema

acusatorio oral - -
* Negocias salidas alternas al proceso con criterio estratégico, no por default
* Tu presencia en sala —voz, argumento, manejo del auditorio— genera

confianza en el cliente y respeto del tribunal
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La Transformacion

Lo que cambia en tu practica — y lo que eso vale en el mercado real.

Esta maestria no es para que conozcas mas teoria juridica. Es para que salgas con
un conjunto de competencias técnicas y estratégicas que cambian la forma en que
te desempefias en sala — y que el mercado remunera de forma diferenciada. Cada
modulo fue diseflado para que el aprendizaje sea aplicable en tu practica profesional
desde el primer dia.

ANTES DEL PROGRAMA DESPUES DEL PROGRAMA

X Conoces el derecho v/ Ejecutas con teoria
pero improvisas en sala del caso solida

X Interrogatorio v Control total
sin técnica del testimonio

X Alegatos que informan v Alegatos que persuaden

X Perfil genérico v Perfil especializado
internacional

¥ Sin criterio estratégico v Decisiones tacticas con
ventaja
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El Sistema Completo

La mayoria de universidades te entregan unicamente un titulo y con eso termina su
trabajo contigo. EIDHI construyd algo diferente: un sistema completo de 8
componentes.

Otras instituciones te entregan un diploma. EIDHI te entrega un sistema articulado de
8 componentes disefiado para que el Titulo con Aprobacion oficial que obtienes tenga
peso real en el mercado laboral y migratorio internacional. Cada componente cumple
una funcidn especifica:
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02 — RVOE — Reconocimiento del Gobierno de Mz’axicc))
SEP

Todos nuestros programas cuentan con RVOE (Reconocimiento de Validez
Oficial de Estudios) otorgado directamente por la Secretaria de Educacion
Publica del Gobierno de México. Verificable en el registro oficial de la SEP bajo

el nombre "Alianza Norteamericana de Estudios Superiores".
Validez inmediata a nivel internacional desde el primer dia.

04 — Evaluacion Individual de Credenciales — IEE
(NACES)

Al graduarte, accedes a una evaluacion individual personalizada con

International Education Evaluations (IEE), agencia miembro de NACES.

Este documento traduce tu formacion al sistema educativo
estadounidense y es requerido por empleadores, universidades y
entidades internacionales para validar estudios.
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06 — Reconocimiento en Colombia, Ecuador y
Mexico

En México: validez inmediata con RVOE.

En Colombia: via convalidacion ante el Ministerio de
Educacion Nacional (MEN).

En Ecuador: via reconocimiento ante SENESCYT.
Los gobiernos de Colombia y Ecuador han evaluado y

promovido los programas de EIDHI.
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08 — Formato 100% Virtual — 5 Horas Semanales

Plataforma disponible 24/7. Solo 5 horas semanales requeridas.
Completamente compatible con trabajo de tiempo completo. Incluye

110 seminarios especializados en vivo: IA Aplicada al Marketing,
Estrategia de Marca, Automatizacion de Campafas, Pricing para
Marketers y Desarrollo de Agencias Digitales. No renuncias a tu
trabajo ni a tu salario mientras estudias.
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Plan de Estudios

8 asignaturas - 4 Semestres - 24 meses

Fundamentos del Sistema Oral

MDR101

Fundamentos del Sistema Oral
Juicios orales en materia mercantil, civil y familiar

En Colombia y Ecuador, la mayoria de los litigantes que llegaron al sistema oral con formacion
del sistema anterior cometen los mismos errores en los mismos momentos — porque nadie
les ensefid como funciona realmente la audiencia oral, la preparacion previa y la interaccion
técnica con el juez bajo el nuevo sistema. Este mddulo convierte esas debilidades del
mercado en ventaja tactica. El abogado que domina los juicios orales mercantiles, civiles y
familiares resuelve mas casos a favor de sus clientes — y eso tiene un precio: los litigantes
con trayectoria demostrada en sala oral cobran entre dos y cinco veces mas que quienes aun
trabajan con el sistema escrito.

e Fundamentos y principios del proceso oral en materia mercantil (Colombia: CGP Ley

1564/2012 - Ecuador: COGEP)
* La audiencia preliminar: etapa de conciliacion, saneamiento del proceso, fijacion del litigio y

decreto de pruebas

* La audiencia de juicio oral: practica de pruebas, alegatos de conclusidn y estructura del fallo
» Juicios orales en materia civil y procesos de familia: particularidades y técnica del litigante

* Recursos de apelacion en el sistema oral mercantil: fundamentos, términos y estrategia

procesal
* El proceso monitorio y los procesos declarativos en el CGP y el COGEP
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Técnicas en Sala

MDR201

Técnicas en Sala
La técnica del interrogatorio

Las directivas que escalan mas rapido en las organizaciones no son siempre las mas.
El interrogatorio es el momento donde los juicios se ganan o se pierden. Un testigo bien

preparado frente a uno destruido en el contrainterrogatorio puede determinar el fallo. Este
modulo ensefia las técnicas de interrogatorio directo, contrainterrogatorio, manejo de testigos
hostiles, refrescamiento de memoria, evidencia de contradiccion y el manejo estratégico de las
objeciones — con el nivel de control y precision que los litigantes de alto perfil ejecutan en sala.
Los abogados que dominan estas técnicas se convierten en los que los clientes de alto valor
buscan cuando el caso importa de verdad: casos de responsabilidad civil, procesos penales de
alto impacto y disputas comerciales donde las cifras en juego son significativas.

e El interrogatorio directo: construccion de la narrativa y control del testigo propio
e El contrainterrogatorio: técnicas de control, desacreditacion y uso de inconsistencias
* El testigo experto o perito: interrogacion técnica, credibilidad y refutacion de opiniones

periciales

 Las objeciones en sala: tipos, fundamentos normativos y respuestas estratégicas

e El testigo hostil: identificacion, declaracion e interrogatorio bajo calificacidon de hostilidad
» Refrescamiento de memoria: condiciones legales y técnica de uso en sala

e Evidencia de contradiccion: uso de declaraciones previas para impugnar credibilidad del

testigo
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Estrategias y Soluciones

MDR301

Estrategias y Soluciones
Las salidas alternas y la negociacion en el juicio oral

El litigante que solo sabe llegar a juicio deja dinero — y resultados — sobre la mesa.
Las salidas alternas al proceso son herramientas que los mejores litigantes usan de
forma estratégica para cerrar casos en condiciones favorables para sus clientes,
muchas veces antes de una audiencia de juicio oral. Quien domina la negociacion
procesal y los mecanismos alternativos de solucion de conflictos no solo resuelve
mas casos: construye una reputacion de eficiencia que genera referidos constantes
y clientes que vuelven. En un mercado saturado de abogados, la capacidad de
resolver con inteligencia vale mas que la capacidad de pelear.

e Fundamentos de la negociacion en el contexto del proceso penal oral: intereses,

posiciones y zonas de acuerdo
e Mecanismos alternativos de solucion de conflictos (MASC): marco normativo en

Colombia y Ecuador

e La conciliacion prejudicial y judicial: requisitos, etapas y técnica del conciliador
como litigante

e La mediacion penal: procedimiento, acuerdos y efectos sobre el proceso principal
* Los acuerdos reparatorios y su uso en la defensa de imputados y victimas

* La suspension condicional del proceso y el procedimiento abreviado: cuando
proponer y como negociar

e La justicia restaurativa: principios, aplicacion y efectos sobre el proceso penal

* Jurisprudencia aplicable en Colombia (Corte Suprema) y Ecuador (CNJ) sobre

ECERENCINER
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Oratoria y Teoria del Caso

MRHA401

Desarrollo del Talento Humano
Comunicacion Efectiva para Lideres

Una directiva que no sabe comunicar tiene
el cargo — pero no la influencia real. Al
terminar este modulo, la estudiante
comunica con precision en cualquier
contexto: negociaciones dificiles, feedback
que transforma comportamientos,
presentaciones que convencen a
directorios y conversaciones de alto
impacto con ejecutivos de cualquier nivel.
La comunicacion efectiva es la palanca de
influencia mas poderosa del liderazgo —y
aqui se convierte en una competencia
verificable y comercializable.

* Proceso de la comunicacion:
fundamentos, niveles y gestion

organizacional estratégica
 Asertividad, persuasion y comunicacion

en situaciones de conflicto
e Metamanagement: comunicacion

estratégica en entornos de alta presion
* Resolucidn de conflictos interpersonales:

técnicas avanzadas y estilos de
negociacion

» Feedback efectivo: técnicas para dar y
recibir retroalimentacion de alto impacto
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MRH402

Desarrollo del Talento Humano
Programacion Neurolingiiistica Aplicada al Liderazgo

La Programacién Neurolingliistica (PNL) es la tecnologia del cambio humano — y al terminar este
modulo, la estudiante la domina con respaldo académico oficial internacional. La formacion en
PNL de este programa se alinea con los estandares de la International Coaching Federation (ICF)
y la Association for Coaching de Europa, lo que le permite ejercer con credibilidad ante clientes
corporativos, cobrar tarifas mas altas y acceder a un segmento del mercado que exige formacion
verificable. Una competencia que se traduce directamente en mayor autoridad profesional y
mayores ingresos.

* PNL y el cerebro: sistema limbico, hemisferios izquierdo y derecho, estados cognitivos
* Sistemas de representacion, calibracion y claves de acceso ocular en el liderazgo

* Anclaje de recursos, apilamiento y encadenamiento de anclas para el alto desempefio
* Uso de metaforas y posiciones perceptivas para incrementar la escucha del lider

* Herramientas para inducir estados de alto desempefio en lideres y equipos
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Siguiente Paso

Hoy es el momento. El mercado ya no espera.

En el sistema oral, la diferencia entre un abogado mas y el litigante que
gana casos esta en la ejecucion en sala. Las oportunidades no estan en
saber mas teoria — estan en dominar las competencias que el mercado
remunera.

Cada mes que pasa sin esta formacion es un mes en que otros litigantes
estan construyendo la ventaja que tu aun no tienes.

ACCEDE AL PROGRAMA
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CONTACTO
https://www.eidhi.com/maestria-en-litigacion-en-juicios-orales/

contact@eidhi.com| Boston, MA, USA
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